
证券代码：300540 证券简称：蜀道装备

四川蜀道装备科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-010

投资者关系

活动类别

☑ 特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □电话会议

参与单位名称

及人员姓名

中信证券、云南能投、华源证券、乐桥资本、围炉投资、火神投资、自觉

控股、信雅达公司、殷实基金、东方合盈

时间 2025年11月11日下午 15:30-16:30

地点 深圳市福田区益田路4088号

上市公司接待

人员姓名

2025年11月11日

副总经理、董事会秘书 马继刚

董事会办公室副主任、证券事务代表 贾雪

证券事务代表 向星睿

投资者关系

活动主要内容

介绍

1、请问合资公司“蜀道丰田氢能科技（四川）有限公司”是否已建

设完成，什么时候开始生产，是否已有业务订单，设计产能是多少?

回复：蜀道丰田氢能科技（四川）有限公司燃料电池生产线项目已按

计划基本完成在成都市青白江区的厂房建设和生产设备安装工作，生产线

调试及产品试制工作正有序推进，预计将于2025年内实现投产。蜀道丰田

氢能科技（四川）有限公司主要聚焦氢燃料电池系统、电堆及零部件的研

发、生产与销售，产品主要面向商用车领域，致力于为客户提供高效、可

靠的氢能动力解决方案。

2、公司近年来在BOG提氦、氢液化装置等前沿领域取得重要突破，在

能源装备国产化趋势下，蜀道装备如何评估这些技术的市场前景?

回复：近年来，公司依托深冷技术优势，在氢液化装置、BOG提氦等

前沿领域取得重要突破，相关产品业务不仅契合国家“双碳”战略和能源

装备国产化趋势，也具备广阔的市场前景。氢能产业正加速从示范迈向规

模化应用，公司在制氢、氢液化及液氢储运方面已具备先发优势，并依托



控股股东方蜀道集团在交通场景的协同资源，积极推进液氢重卡、加氢站

等商业化落地。氦气作为航空航天、半导体制造、医疗成像等高端领域的

关键基础材料，长期以来严重依赖进口。公司已具备从氦气提取、精炼到

液化的一站式成套装置设计与制造能力，投建的内蒙古雅海BOG提氦装置

已实现生产销售，助力破解“卡脖子”难题。公司凭借低温分离、冷箱集

成等核心技术，可提供国产化成套解决方案。

3、请问公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些？

回复：公司当前核心业务以深冷气体装备为主，该板块作为营收的压

舱石，为整体经营提供稳定支撑。未来公司以业务转型升级为目标，全面

推动深冷技术装备制造服务、交通服务装备制造、气体投资运营、清洁能

源投资运营四大业务板块协同发展。公司聚焦氢能、LNG及工业气体三大

细分领域，依托核心技术优势和项目实践经验，通过独立投资、收并购、

参股等形式，加快向产业链下游延伸，致力于实现从装备制造商向工业气

体及清洁能源运营服务商的战略转型，打造公司未来业绩的核心驱动力。

随着氢能正式被纳入国家“十五五”规划七大战略性新兴产业之一，公司

将紧抓这一重大发展机遇，积极在氢能“制—储—加—用”全链条开展技

术创新和产业投资。目前公司与蜀道集团、日本丰田公司合作打造的氢燃

料电池智能制造基地项目正在有序推进生产线调试及产品试制工作，预计

2025年底实现投产，助力交通领域氢能应用推广。

4、请介绍公司气体运营业务的战略定位、发展目标以及当前的投资

进展情况？

回复：公司作为四川省国有上市公司，依托四川省建设国家战略腹地

的机遇期，以及蜀道集团综合交通资源优势，规划投建一批经营效益好、

配套功能性强、社会效益显著的气体运营支撑性项目，将公司打造成为集

技术研发、装备制造、投资运营、工程总包为一体的气体综合服务商，实

现传统业务转型升级，形成长期支撑公司收入、利润和现金流的新支柱产

业。未来，公司将通过“自主投资+并购整合”双轮驱动，以川内为主，

逐步辐射全国，在助力四川省现代化工业体系建设中发挥重要作用，将蜀

道集团上游的矿产及清洁能源资源优势转化为下游产业优势、经济优势，

成为集团战略性支撑产业中承上启下、补链强链、价值转化的重要枢纽。

目前，公司气体运营业务已取得显著成果，先后建成投产内蒙古雅海提氦

项目、马边磷酸铁锂厂配套制氮项目，积累了从项目投资、建设、运营、

销售全流程的宝贵经验，为今后获取优质气体项目奠定了坚实基础。

5、气体运营通常的商业模式是怎样的？目前有哪些潜在的整合机

遇？

回复：气体运营模式一般可分为现场制气模式和零售供应模式。现场



制气模式，主要适用于单一客户或园区多个客户气体需求量大的情形，由

气体运营公司在客户生产工厂内或附近投建空分装置，并通过管道向客户

工厂供应氧气、氮气等工业气体。该模式下通常与大客户签订长期照付不

议协议，每年获得相对稳定的现金流。零售供应模式，主要适用于单一客

户用气量小且不集中的情形，气体运营公司自建液体空分装置或通过采

购、提纯、分装等工艺加工后向客户配送销售瓶装气和液态气。目前，在

化工园内建设的气体项目，主要以现场制气为主，零售供气为辅，一方面

通过管道向大客户供应气体，另一面利用富余液体产品外销（瓶装气），

对气体项目形成有益补充。

工业气体行业当前存在技术升级、国产替代、绿色转型等整合机遇，

一是部分地方性民营气体企业缺乏核心装备制造能力，业务模式以纯运营

为主，受限于技术壁垒和资本实力，难以实现规模化扩张或对接资本市场，

具备较强的整合潜力；二是电子特气（如六氟化钨、高纯氨等）及超高纯

气体需求激增，国产替换升级背景下，为具备技术与资本优势的企业提供

协同整合机会。公司将结合自身实际，审慎评估、积极把握相关并购机遇，

推动气体运营业务高质量发展。

接待过程中，在不违背信息披露规则的前提下，公司与投资者就公司

业务情况、未来发展等进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息

披露管理制度》《投资者关系管理制度》的规定，保证信息披露的真实、

准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

附件清单

（如有）
无

日期 2025 年 11 月 13 日


